


ESTRATÉGIAS DE 
MARKETING DIGITAL 
PARA AUMENTAR 
SUAS VENDAS



CEO da Agência Avesso

Criador do Método Astro

Autor do 1 º livro aberto de 
Marketing Digital do Brasil

Palestrante Internacional

Header da Academia do ROI –
Projeto com Roberto Justus

Segue lá: @evandrocarter



Existem 3 tipos de clientes.
Eles querem:



PREÇO
EXCLUSIVIDADE
CONVENIÊNCIA



ESTRATÉGIAS
para aproveitar todas as oportunidades do

marketing digital e vender mais



APROXIMAR O 
CONSUMIDOR COM 

EXPERIÊNCIAS MOBILE



APROXIMAR O 
CONSUMIDOR COM 

EXPERIÊNCIAS MOBILE
Aplicativos e versões smart de website



MÍDIAS SOCIAIS PARA 
AUMENTAR A INTERAÇÃO



MÍDIAS SOCIAIS PARA 
AUMENTAR A INTERAÇÃO

A produção de conteúdo interessante e relevante para o público 
que é capaz de aumentar o engajamento e atrair consumidores.

Lembre-se dos Stories, Feed e anúncios



EXPERIÊNCIA DE
COMPRA MAIS 

FLEXÍVEL E ATRATIVA



EXPERIÊNCIA DE
COMPRA MAIS 

FLEXÍVEL E ATRATIVA
Possibilidade de comprar na internet

e retirar em ponto físico.



INFLUENCIADORES



41% moda e lifestyle
26% gastronomia
19% decoração
14% viagens e lazer

Fonte: Instituto Qualibest



INFLUEN
CIADORES



INFLUEN
CIADORES

São os novos representantes das marcas



INFLUEN
CIADORES

São os novos representantes das marcas

Precisam gerar lucro (3 / 10X valor investido)



INFLUEN
CIADORES

São os novos representantes das marcas

Precisam gerar lucro (3 / 10X valor investido)

Audiência
Credibilidade
Publicadores
Concorrência



INFLUEN
CIADORES

São os novos representantes das marcas

Precisam gerar lucro (3 / 10X valor investido)

Audiência
Credibilidade
Publicadores
Concorrência

Utilizar em médio e longo prazo



Ferramentas e 
oportunidades



Google



GOOGLE

IMAGENS
VÍDEOS
ANÚNCIOS
NOTÍCIAS
SHOPPING



facebook



FACEBOOK



instagram



INSTAGRAM

STORIES
74% MAIS TRÁFEGO 
PARA O SITE



INSTAGRAM

IGTV
O YOUTUBE DO 
INSTAGRAM



INSTAGRAM

INSTAGRAM SHOPPING
Transforme sua conta em 
uma loja  virtual.
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JÁ FEZ E NÃO 
DEU CERTO?

SEU PRODUTO É RUIM SEU SERVIÇO NÃO RESOLVE O PROBLEMA DE 
NINGUÉM



FOQUE NA 
DISTRIBUIÇÃO



NÃO EXISTE UM 
CAMINHO PRONTO. É 

NECESSÁRIO 
ENTENDER O QUE 

FUNCIONA PARA VOCÊ



FAÇA UMA 
PROMESSA 

TENTADORA PARA 
O SEU PÚBLICO



CRIE UMA OFERTA 
IRRESISTÍVEL



A GARANTIA É O QUE 
FAZ O CONSUMIDOR 

DECIDIR PELA 
COMPRA





TODOS OS SEUS 
STORIES PRECISAM 

GERAR CONEXÃO 
EMOCIONAL



DÚVIDA IMPEDE 
CONVERSÃO. SE O 

CLIENTE DESCONFIAR, 
ELE NÃO COMPRA



DESCUBRA QUAIS
SÃO OS DESEJOS 
UNIVERSAIS DOS 

SEUS CLIENTES



DESEJOS 
UNIVERSAIS

Ser rico
Estar junto aos vencedores
Saber que está seguro
Ganhar sem esforço
Ser saudável
Ser popular
Sentir-se atraente
Se sentir autoconfiante
Se sentir empoderado
Ter paz interior
Se divertir



VENDA O QUE O 
CLIENTE QUER, 

ENTREGUE O QUE 
ELE PRECISA



O FACEBOOK GERA 
CONVERSA E 

ENGAJAMENTO



O INSTAGRAM 
DESPERTA DESEJO 

E STATUS



O LINKEDIN ATRAI 
CLIENTES COM 

MAIOR POTENCIAL 
DE COMPRA



LEMBRE DE 
ANUNCIAR NO 

YOUTUBE



INVISTA TEMPO 
PARA CONHECER O 

GERENCIADOR DE 
ANÚNCIOS





TERCEIRIZE SEU 
MARKETING, MAS 

LEMBRE QUE A 
RESPONSABILIDADE 

É SUA



AS PESSOAS NÃO 
QUEREM COMPRAR. 

ELAS QUEREM 
RESOLVER UM 

PROBLEMA



Produza um vídeo a mais
Produza uma foto a mais
Produza um texto a mais



Agora você já tem todas 
as estratégias que 

funcionam. Boas vendas!




